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EXPORTACION DE GANADO Y CARNES

1. INTRODUCCION

La necesidad que tiene Colombia de incrementar y diversi-
ficar sus exportaciones ha llevado a una serie de consideraciones
sobre el papel que puede desempeiiar la ganaderia colombiana como
generadora de divisas. La produccidn de carne se estd convirtien-
do en una de las mds grandes empresas pecuarias en Colombia, Como
otras exportaciones (café y azicar), estdn controladas por acuerdos
internacionales y cuotas, el interés nacional se ha orientado hacia
la ampliacién de la exportacién de carne. De ahi, que, el andlisis
que se presenta acerca de la participacidn de Colombia en el merca-
do intemaci~»al de carne vacuna, tenga gran importancia.

2, LA EXPORTACION T2 CARNE

El desarrollo-de la exportacidn de came se ha visto muy li-
mitado en Colombia debido a la gran magnitud de problemas de este
sector que estdn sin resolver o se conocen en forma deficiente. Son
varios los paises que han venido expotando carne desde hace mds tiem-
po y en mayores cantidades que Colombia.

Para la exportacién de cualquier articulc se supone una or-
ganizacién de los canales de mercadeo, a través de los cuales el pro-
ducto llega al consumidor, pasando por los diferentes centros de aco-
pio y distribucién. Al presentarse el desarrollo de estos canales,
debe existir una calidad superior por parte del productor. Los ex-
portadores colombianos deben por tanto sostener un mercado firme para
el producto en el mercado mundial de exportacidén, el cual estd rela~
tivamente protegido. ‘

Las exportaciones de ganade en Colombia se iniciaron hace
pocos afios y ésta no ha sobrepasado nunca el ocho por ciento del to-
tal del scerificio internmo. Esta cantidad es menor que el sacrificio
elunuestino, el cual se estima en diez por ciento del sacrificio ofi-
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cial nacional 1/. También es menor que los cdlculos del ganado de
contrabando que pasa por las fronteras cada afio.

Colowbia inicid sus exportaciones de ganado y carne en cier-
ta cantidad en 1962, con envios a las Antillas Britdnicas y Martinica
en el Caribe. En 1963 se inician las exportaciones a las Islas Ber-
mudas y Barbados. En 1964, Colombia empez§ a exportar a las Bahamas
y a las Antillas. En 1965, las exportaciones de ganado se elevaron a
32,424 cabezas a Italia y 16.461 al Perid. Desde 1966, Colombia ha
exportado carne casi exclusivamente a la regidn del Caribe, Perfi y Ve-
nezuela, A partir de 1968 se iniciaron exportaciones de carne hacia
Espafia, en 1970 y 1971 la tendencia ha sido la de exportar carne en
canal en lugar de ganado en pie, incrementdndose cada vez mde la gene-
racidén de divisas por este concepto.

2,1, Leyes y Regulaciones en Colombia.

En el afio de 1965 al presentarse un elevado incremento en la
exportacidén de carne, el Gobierno Colombiano exigié a los exportadores
reintegrar al Banco de la Repdblica 120 dSlares por cabeza exportada.
La tasa de cambio oficial difiere de la tasa real, de tal manera que
los exportadores estaban perdiendo dinero. En 1966 debido a que el
gobierno no aumentd el reintegro, las exportaciones se redujeron en un
veinte por ciento en relacidn a 1965 de ganado en pie. La nueva ten-
dencia fue la exportacién de carne en canal m4s que de ganado en pie.

A partir de 1967 la situacidn de las exportacidnes de carne
varié sustancialmente, con la expedicisn del Decreto 444 que aunque obli-
gaba a los exportadores a reintegrar el total de las divisas producidas
al Banco de la Repiéblica, cred un subsidio fiscal del quince por ciento
a través del certificado de Abono Tributario CAT., cuyo valor nominal po-
dfa ser utilizado para cancelar todo tipo de impuestos ante la Administra-
cidn de Hacienda Nacional, un aflo después de su expedicidn empezd a nego-
eiarse a través de las bolsas de valores, mediante un despuento variable,
con el mismo fin tributarioc. En 1972, el plazo de utilizacidn del CAT
se redujo a 9 weses contados 2 partir de la fecha de su expedicidén. En
1974, el gobierno nacional redujo el CAT de 15 a 7% para las exportacio-
nes del sector Agropecuario. A este subsidio del 7% de }e deducen dos
puntos que se le destinan al Instituto Colombiano Agropecuario ICA, pa-
ra que este Inatituto amplie su asistencia técnica a pequefios agriculto-
res y ganaderos.

2.2, Control de Calidad.

1/ Bowser M. 1909. Prerrequisitos y potencial para exportacidn de carne
en Colombia en la década de 1970. Agric. Trop. 25(11): pdg 675-715.



En Colombia no = cuenta con un sistema estricto ni uniforme
para elasificar la carne. Sin embargo existe un cierto control de 1la
calidad en el mercado de exportacidén, La legislacidén colombiana exige
a los ganaderos que deseen exportar carne, tene: sus haciendas aproba-
das para la expatacidn tienen ciertas exigencias en cuanto al tamaiio
y peso del animal. La inspeccidn de la car:asa se hace en todos los
mataderos que procesan carme para exportacidn.

Las primeras exportaciones - - ' en pie a paises Europeos
80 han eido cuid~logarr~tr 7o 0 2o, o siempre se embarcd en buenas
condiciones de salud, lo cual ocasiond graves perdldas a los exportado-
res cuando el ganado 1llegé a Europa en tan precarias condiciones oca-
sionando que los compradores europeos no siguieran importando ganado

de Colombia.

La presencia de fiebre aftosa en el pais, restringe las posi-
bilidades de exportacidn de ganado o carne refrigerada. Respecto a
los paises que han cerrado sus fronteras para la importacidn de carme
fresca, congelada o refrigerada, de palses aftosos, Colombia ha trata-
do de realizar exportaciones de carne precocida primero, desde la ganta
procarnes de Barranquilla, que por dificultades de diverso orden nunca
errd en funcionamiento y precodido después, desde el frigorifico La
Gloria, el cual iniciS exportaciones a partir del mes de Diciembre de
1971 hacia los Estados Unidos,

2.3, Contrabando

El contrabando de ganado de Colombiaa Venezuela y Ecuador ha
exigtido por mucho tiempo. Se ha calculado que el nimero de cabezas
que pasan de contrabando a estos pafses es aproximadamente dé 200,000
por afin. Sin confar con unos datos exactos, algunos sectores afirman
que el contrabando ha dismipufdo en estos dltimos afios, o que, por lo
menos sufre notables disminuciones en forma periddica, debido a 1la re-
lacidn de precios entre las zonas productoras colombianas y los de la
carne para consumo en Venezuela, que en ocasiones restringe los marge-
nes de utilidad de los traficantes en forma notoria, a causas, segura-
mente, & la disparidad que existe en los ciclos de produccidn de cada
pais y consiguientemente de la oferta y la demanda de carne.

2.4, Facitidades de Exportacién.

Las exportaciones colombianas se realizan desde los siguientes
puntos geogrificos:

Ciudad Destino Promedio Exportacidn/mes
Bogot& Peril 300 - 500 toneladas
Barranquilla Espafia 1.500 toneladas

" Antillag Francesas 100 toneladas

n Antillas Enlandesas 500 reses



Ciudad Destino Promedio Exportacicdn
/mes

Santa Marta Espafia 150 toneladas

" Antillas Francesas 100 toneladas
Dpto. Cesar
(Frigorifico la Gloria) Varios paises 350 toneladas
Coveflas Antillas Holandesas 750 novilleos
Buenaventura Perd (por IDEMA) 3.500 reses.

En términos generales la posizién de Colombia desde el punto
de vista de la facilidad para utilizar diversos medios de transporte,
no es mis favorable gue la de sus competidores del Mar de la Plata y
Brasil, puea. debido al todavia pequcio volumen de 1las exportaciones
Colombianas hacis Europs principalronte, no es posihle utilizar bar-
cos Charter para el transpoite dz carne refrigeradn. que es el produc-
to que mds alto precio tiene en el mcr~ado europeo .1 igual que lo ha-
ce Argentina, Uruguay y Brasitl, sine solamente pera carne congelada, que
permite un periodo de almacenz"’anto largu y cor ¢ll Ta posibilidadé
efectuar stocks de importancia para justificar aquel tipo de transporte.
Esta misma limitacidn “ufluye en la pericdicidnd de 1os contratos que
por este mismo motive deben mer o mediann téiminc, cor el fin de que
el comprador pueda disponer de un flete scgure. La desventaja de es-
te sistema radica en que en ua mercado tan fluctuante, como es el de 1la
carne Cole#bia no tiene la suficiente elasticidad para lograr reajustes
en funcién de los precios de la derinda del mercade Europeo principal-
mente,

2,5, Precios Internzcionales

Los exportadores de carne de Colombia deben compatir tanto en
los mercados internacionales como en los nacionales. El precio de ex-
portacién debe estimular a los ganadercs a que ofrezcan su ganado pa-
ra la exportacién. Por lo tanto, la exportacidn estd sujeta a la com-
petencia de los precios tanto interna cemo erternsmente. En 1968 la
carne refrigerada de la Argentina se vendia a 50 ddélares por tonelada
en Lima, menos que la carne colombiana., Sin embargo, esta situacién
varid sustencialmcnte » partir lel segunde sewestre del afio 1970, de-
bido a la disminuciSu de 7?2 produccién 1undinl y a un frerte aumento
de la demanda que ha colocade 1ns precios en una posiclin nunca antes
vigta.

En 1972, la situacién de pre=i1of en el mercadc mundial, el
incrementc del valor del certificado de carbic y el CAT, los exporta-
dores tuvieron una psicidn ventajosa con relacidn a los comerciantes
de carne para consumo interno, lo cual 1levd a Colombia a una posicidn
no competitiva en relacién a otros raises exporcadores. En 1974, al
producirse la reforma al Certificado de Ahono Tributari. CAT, el expor-
tador perdis mucho de la ventaja que tenfa pues la proieccidn para su



exportacidn se hizo muy pequefla en relacién a la obtenida en afios ante-
riores.

3. Exportaciones

Al hecer un anilisis de las expcrtaciones de ganado y carne,
encontramos que el volumen de las exportaciones incluyendo las registra-
das y no registradas, pasd de 10L.000 cabezas en 1961 a 333.000 cabezas
en 1970, es decir en el transcurso de 10 afins hubo un incremento del
272% equivalente a 250,500 cabezas, de 197C : 1974 este incremento fue
de un 2% aproximadamente o sea 4.315 cabezas.

Al establecer comparacidn entxe el velumen de exportacidn que
se registra, con el volumen no registrado se encuentra que este {ltimo
excede al primero, lo cual cerrobora lo meacionado antericrmente 4 hacer
el andlisis histérico de las exportacicnes de carne vacuna.

3.1 Exportacion de articuluvs relacionados con la Industria Gandera.

Los articulos relacicnades con la industria ganadera se pueden
clasificar en tres grandes grupocs, a saber:

Grupo A: CGanado en pie, carne en cana’, carnes procesadas, visceras y otros.

Grupo B: Cueros curtidos de bovinos y equihos, pieles curtidas de becerro,
cueros y pieles crudos de bovines y equines, desperdicios de cue-
ro y piel.

Grupo C: Articules de cuero y piel, cuercs para suela y correas y partes
de miquinas en cuerec, extracto de glandulas y otros érganos,
enzimas digestivas, cuajo, cebos crudos de bovinos , cebos fun-
didos de bovinos, cuernos, astas, pezufias, etc.

Al estudiar cada uno de los grupos que componen los articuleos re-—
lacionados con la industria ganadera, el incremento de las exportaciones pa-
ra cada uno de estos grupos, ha sido bastante notorio, siendo el Grupo A
el que ha registrado un avance mas considerable y dentrc de este grupo, los
rubros de ganado en pile y carne ea canal.

3.2 Exportacion de Ganado y Carnes por Pafises.

E1l Perd ha sido el principal mercadn de Celcmbia para carme y
ganado vacuno, le sigue en orden Espaiin. E1 tercer lugar lo ocupan las
Antillas Francesas (D/tog. de Guadalupe, Martinica y Cayena) y el cuarto
Arubz y Curacacg.



3.3 Precios Promedios de venta.

En cuanto hace relacién a los precios de ganmado en pie, se
encuentra que el precio de ganado pasé de $2884,91 cabeza ($ 161.62,U0S)
en 1969 a $7446.55 cabeza ($ 280.79 US) en 1974.

Respecto al precio de la carne en canal el precio en 1969 fue
de $10.225,90 tonelada métrica (572.88 US) y en 1974 de $35.121.49 tone-
lada métrica (1324.34 US).

4, IMPORTACIONES

AGn teniendo Colowbia una industria ganadera en desarrollo, ha
efectuado importaciones en este ramo, las cuales, al igual que las expor-
taciones, se clasifican en grupos con algunas variaciones.

Los valores registrados de las exportaciones e importaciones de
la industria pecuaria permiten hacer un balance entre ellas con el fin de
establecer el saldo neto fworable o desfavorable al pafs que se ha Yegis-
trado en el dltimo periodo. Este balance permite establecer que la balan-
za comercial fué desfavorable a la industria ganadera.

5. LEGISLACION TRIBUTARIA, CREDITICIA Y DE FOMENTO DEL SECTOR
AGROPECUARIQ.

5.1 Aspectos Generales

Presentamos algunos aspectos relacionados con la legislacidn
actualmente vigente sobre impuestos, crédito y fomento del -sector pecua-
rio, por considerar que e¢llos son importantes en cuanto involucran poli-~
ticas fundamentales para el desarrollo pecuario.

Es as{ como hecemos una enumeracién de las leyes vigeres y sus
reformas scbre los aspectos anteriores, seguidamente se incluye la me-
todologfa para la tramitacidn de los crédites de que habla 1z ley quinta
y finzlmente la forma de realizar una exportacidn, su procedimiento y ca-
racteristicas principales.

5.2, Leyes vigentes sobre tributacién, crédito y femento del secter
agropecuario.

5.2.1. Ley 26, de 1969, por B cual se fementa la indusria agropecuaria
y se dictan disposiciones sobre fondos y Banco Ganadero.

5.2.2 Decreto No. 0496 de 1960. Por el cual se reglamenta la Ley 26
de 1959,



5.2.3. Deecreto 1419 de 1950,

5.2.4. Ley 81 de 1940

5.2,5. Decreto 437 de 1951. Reglamgntario dr 1a Leyde 1950,
5.2.5, Decreto 1264 de 1937, Rentas de Ganaderia,

5.2.7. Deereto 2169 dr 1962,

5.2.8. Drcreto 1594 dn 1944,

£.2.9. Doereto 2102 de 1954,

5.2.10. Decreto 1419 de 1940. Regula recsudo por concepto de inver-
siones forzosas on accionrs de Acerias Ps» del Rio, FondesGzn~deros
y Beheo Gruerdero.

5.2.11. Decreto legislativo 1594 de 196¢, Fstohlace inversién
obligatoria en Bonos de Deuda Interna. '

5.2.12. Tecreto 1807 & 19535, Por el cual se reglamenta el deerecto
nimero 1594 de 1966.

5,2.13. Decreto 154 de 1968. Por medio del cual se reglamenta el
Decreto Ley nlmero 1366 de 1967, la Ley 63 de 1967 y otras disposicio-
nes relativas al impuesto de renta y complementarios.

5.2.14, Decreto 1566 de 1969. Por el cual se reglamenta el recaudo
de las inversiones sustitutivas de impuestos especiales.

5.2,15, Iey 4 de 1973. Por la cual se introducen modificaciones a las
leyes 200 de 1936, 135 de 1961 y la. de 1968; se establecen disposi-
ciones sobre renta presuntiva; se crea la Sala Agraria en el Consejo
de Estado y se dictan otras disposiciones.

- Reglamentada esta ley por los decretos 2073, 2236, 2237, 2238,
142, 389, 508, 680, 1368, 1369, 1577, 1576, que tratan sobre: Empresas
Comunitarias, Fondo de Biemestar Vereda, Renta presuntiva, Titulacidn
de Baldios, Saneaminto de la pequefia propiedad, Comité& Departamental
de Desarrollo Rural, Dereche de Exclusién, Minimos de Productividad,
Extincidn de Dominio y Adquisicién de tierras.

5.2,16, Ley 5 de 1973. Por la cual se estimula la capitalizacién

del sector agropecuario y se dictan disposiciones sobre titulos de
fomento agropecuario, Fondo Financiero Agropecuario, Fondos Ganade-
ros, Prenda Agraria, Banco Ganadero, Asistencia Técnica, autorizacio-
nes a la Banca Comercial, defucciones y excenciones tributarias y otras
materias. |



Esta ley estd regldamentada por los decretos 1561, 1562 y 847
y por las reseoluciones 484, 515, 530. 53, 54, 73, 111, 128, 143, 144,
145, 152, 207, 577.

5.3. Metodologia para la Tramitacifn de un Crédito.

Les entidades de crédito deberdn constituir unidades técnicas
o celebrar contratos con sociedades gremiales, empresariales o de pro-
fesionales, de acuerdo con lo establecido por el Ministerio de Agricul=s
tura en la resolucidn No. 484 del 23 de Cctubre de 1973,

1. Solicitud de Crédito.

a) Datos personales o de corgtitucidn de 1la sociedad.

b) Cantidad solicitada;

c) Datos - finca ubicacién, tamafio, tenenciz de 1la tierra,
plano;

d) Plan tentativo de inversién;

e) Balance;

f} Declaracién de R.nta;

g) Garantias ofrecidas;

h) Registro de la marca de la finea:

1) Certificado de Carnet Ganadero;

j) Certificado de INDEREWA cuando sc trata de tala de bosques,
control de aguas.

2. . 81 el banco encuentra que el solicitante es sujeto de crédito,

le pedird la consignaci6n del 5 por mil hesta un miximo de $4000, 00 con
el objeto de ordenar la visita previa, valor que se descontard del 2
por ciento en caso de ser viable la solicitud; en caso contrario, este
valor servird para cubrir los gastos de la visita.

3. Visita previa 2 1r finca, del asistente tdcnico, e informe
seglin formulario.

4. f1 la visita técnica es Ffavorable, se firmard el contratoe
d< asistencia téenica.

5. Elaboracitn del Proyecto de inversidn, segin formulario, por
parte de los asistentes téecnices, y aprobacién per parte del
ganadero.,

6. Evaluacién del proyecto por parte de la entidad, financia-
dora y sustentacifn del mismo por parte del asistente técnico.



7. Aprobacién.

8. Constitucién de las garantias.

9. Firma del pagaré.

10. S$i el crédito es inferior a $500.000.00 tendrd redescuento

automdtico con las sucursales del Banco de la Repiblice.

11. 8i el crédito es superior a $500.000.00 el proyecto deberd
tener aprobacidn previa del Fondo Financiero Agropecuario.

12. Enviar copias del proyecto al ICA y al beneficiario.
13. Iniciacidén del programa.

14, Orientacidn y control del programa.

£l ministerio de Agricultura con la elaboracidn del ICA,
Caja Agraria y Banco Ganadero, ha constituido nueve grupos de pro-
fesionales en las cindades de Bogetd, Ibagué, Valledupar, Bucaraman-
ga, Monteria, Medellin, Manizales, Cali y Villavicencie, con el obje-
to de asesorar las entidades de c¢rédito, ganaderos y profesionales, en
todo lo relaciocnado con el tema anterior. Estos grupos funcionardn en
las respectivas regionsles del ICA.

5.4.7 Procedimiento para exportar,

El proceso de distribucidn de un producto, en el comercio
exterior demanda una informacidn muy completa de todos sus pasos y
seguirles con extremo cuidado.

El siguiente esquema general divide este procedimiento en cuatro
(4) partes que siguen muy de cerca el orden en que éste se cumple, a
saber:

I, Conquistas del mercado externo

1. Tipo de mercado

2. Puntos que debe contemplar la oferta
a) cotizacidn
b. Plazo y condiciones de pago
¢. Descripeién del producto
d. Tipo y condiciones de empaques
e. Moneda de pago
f. Garantia.

I1. Registre de Exportacidn
1. Inscripcidn
2, Constitucidén de una garantia de reintegro
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3. Registro de exportacidn.

III. Diligencias del despacho.

Iv. Cobro y reintegro de divigas
1. Certificado de Cambio
2. Certificado de reintegro
3. Certificado de Abono Tributaric (CAT)

5.4.1. Conquista del mercado Externo. Lo primero que debe tenerse
en cuenta en este aspecto, es el tipc de mercado segin la naturaleza
del producto que se quiere exportar. En €sto es necesario estudiar
un poco en detalle la composicidn de algunos mercados externos, la
clase de consumo, las medidas econdmicas y arancelarias que lo rigen,
etc.

Una vez selecciocnado el pais, o los paises, a los cuales se
quiere dirjgir, los contactos necesarios se pueden hacer por varias
vias, siendolas principales:

a. Los representantes de PROEXPO en el exterior
b. Las embajadas v 1ns consulades

c. Los correspons. lea de los bancos

d. Los represntantes ue firmas extranjeras.

Cuando los contactos se efectfian por medio de los agentes
extranjeros mencionados, es preciso atender con mis exactitud y clari-
dad todos los puntos de la oferta, sefialados a continuacidn,

La "oferta", deberd contemplar los siguieuntes puntos:

a. Presatar la cotizacién F.0.B. - F.A.S. - C.&.F. - C.I.F. 1/,
etc., donde quede claramente establecido hasta qué lugar es-
pecifico termina la responsabilidad del vendedor, en cuanto a
fastos y riesgos de la mercancia, y dénde comienza la del com-
prador.

b. E1 precio se fija por unidad. ULs unidad puede ser: Dacena, el
kilo, 1la tonelada, el metro,. etec.

b. Estipular plazo y condiciones de pago; carta de crédito, giro
bancario a la vista, etc. El exportador al conceder un plazo,
deberd tener muy presente todos los compromisos de reintegro
y demis gue adquiere con las autoridades de su pais.

1/ Ver Glosario.
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Generalmente el plazo es de 90 dias, contados a partir de la
fecha del despache. La carta de crédito, es el instrumento de mds am-
plio uso. Las entregas pueden ser completas o parciales.

c. Describir en forma completa elproducto, tanto en su ncmbre
comercial como su nombre técnico. De esta manera se evitan
discrepancias con las posiciones arancelarias y los documen-
tos correspondientes.

d. Especificar el tipo y las condiciones & empaque.

e. Establecer la moneda de pago. Normidlwente el dflar, que es
nuestra divisa internacional.

f. Extender una garantia sobre la calidad y especificaciones del
producto.

5.4.2. Registro de exportacidn,

Una vez en pogesién &l pedido, cuando se supone que la mer-
cancia estd lista para su despacho, se adelanta la tramitacidn con el
INCOMEX., Esta tramitacidén comprende bdsicamente los siguientes puntos:

1. Inscripeiodn
2. Constitucidn de una garantia de reintegro
3. Registro de exportacidn.

Inscripeldn

Inscribirse como exportador en la oficina de "Fomento de las
Exportaciones”, '

Constitucidn e una garantia de Reintegro.

La garantia es el medioc por el cual el exportador se obliga
a reintegrar al Banco de la Replblica, el valor total de las divisas pro-
ducto de su exportacidn. Tiene un plazo de 90 dias prorrogables a
juicio del INCOMEX.

Registro de Exportacidn,

El Registro c licencia de exportacidn se cumple en el formu-
lario CE III, proporcionado por el INCOMEX. Se acompafia con la factu-

ra comercial, y en algunos casos con copia del registro del importador.

(E1l registro no tiene cardcter obligatorio). Tiene un perio-
do de validez de 60 dias, a partir de la fecha de aprobacidn para el
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despacho. Algunos registros, estdn scmetides a cuotas, como son los
textiles, el azdcar, etc., para lo cual el INCOMEX lleva el control
necesario.

5.4.3, Diligencias del Despacho.

El transporte de las exportaciones nuestras se efectud en un
98% por via maritima. Por esta razdn el exportador normalmente le
encomienda este servicio a un "Agente de Aduana” o "consignatario”.

Una vez obtenido el "Registro de Exportacidn y los documentos
complementarios - Factura ccmercial, lista de empague ~ el exportador hace
1legar los correspondientes originales y la mercancia al puerto marfti-
mo de embarque. '

En caso de estar préximo a vencerse el registro de exportacién,
se procede entonces a elaborar el conocimiento de ewmbarque. Este es un
documento provisional que formaliza el término otorgado para el despacho.
El conocimiento, presenta entonces la leyenda: Sobordado no embarcado,
que identifica tal anticipo.

Una vez hecho el embarque se expide el "Manifiesto de Exporta-
cién", por la cantidad exacta del despacho. Fl original del manifiesto,
conjuntamente con el registro, la factura comercial, el conocimiento
de embarque, scn presentados al consulade del pafs importador para ser
visados. El consulado expide una factura consular.

El conocimiento de embargue, la factura comercial y la factura
consular, constituyen lo mis esencial para que el comprador o consigna-
tario nacionalice la mercancia en su pais.

5.4.4, Cobrc y rrintegro de divisas.

Al término de 90 dias, a partir de la fecha de aprobacidn del
registro de exportacidn, se debe hacer el reintegro de los délares re-
cibidos. Al Bance de la Reptiblica.

Se permite prérrogas sucesivas de 30 diasflebidamente justifi-
cadas, Los 30 dias de plazc adicionales al periodo fijado para el despa-
cho, se establecen con el fin de evitar una capitalizacidn de las divi-
sas recibidas a través de una mayor tasa de cambio que resultan de nues-
tro cambio fluctuante. Cuando la mercancia se despacha en consignacién.
se conceden hasta 6 meses (180 dias) para el reintegro. Al recibo de
lag divisas extranjeras, el Banco de la Repiblica, expide los sigulen-
tes certificados:

1. Certificado de cambio
2. Certificado de reintegro
3. Certificado de Abono Tributario. (CAT).
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(Free Alongside ship) "libre al costado de la embarcaeién”.
Indics que el valor de la mereancia tal eomo lo anota el ven-
deder en factura, se entiende puesta al lado del medio de
trangporte (avidn, barco, etc.), en la fecha o dentro del pe-
ricdo previamente establecido, 8Serd entonces por cuenta del
comprador todos los costos y riesgos subsiguientes de: embar-
que, fletes, seguros, ete. hasta llegar a su lugar de destinoc.

(Free on beard) "Libre a borde". Indica que el valor de 1a
mercancia se entiende puesta dentro del medio de transporte,
designadc el lugar exacto del embarque. Serd entonces por
cuenta del comprador los demds costes y riesgos hasta su lu-
gar de destino. El vendedor se compromete a proporcionar el
conocimiento de embarque.

(Free on train) "Libre a2 bordo del tren". También se denomi-
na F.0.V. o F.O.R. o sca mercancia puesta sobre bagdn de fe-
rrocarril.

(Cost and Freight) "Costo y Flete". Esta cotizacidn incluye
ademas de la F.0.B., el flete hasta el puerto de desembargue.

(Cost, insurance and freight) Ycosto, seguro y flete". Esta
cotizacitn se diferencia de la anterior en cuanto a que inclu~
ye el seguro hasta el puerte de desembarque,
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