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Ihtrbduc‘qién .
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“17La aétividad econémica es un gran proceso . en dondé se con-
jugan ‘una serie de pequefias actividades tendiéntes al logro de
la- satisfagcidn de necesidades de la comunidad. ‘La bigqueda de
“estd 'satisfaccioén nos conduce por diversos sendérds, con diver-
btaciones y posiciones; para al final, Jllégar-al“wvinculo

et

sas adap 1
ébciél;” ;_J o
Para satisfacer sus necesidades, el hombre requiere de los
productos que conlleven a.la obtencién de sse objetive. Por ‘
elio,” debe recurrir en la blsgueda de esos productos; perd en
el camino debe éncontrarse can- Los. fendmenow que’ lés favdrécen
© desfavoreceh en su objetivo. Uno de elios es el da 1a ‘eomer-
cializaéién: es decir, el traslado de bienes y serVicios d& una
mano ‘a ‘otra a través de un medio. o canal. . - I

IR Lot

besde 1os tiempos mAs remotos se-tieme el piéﬁé‘é@nodimieqi
to de que el hombre depende de otros Hombres para sdtisfacér
suS'ﬁEcQSidédesiﬂbues es._absolutamente . imposible que'un honbre |

3 e

produzca “tods 16 ‘que necesita. Por lo tanto, én él procesc nece-
sidad~satisfaccién se suceden una serie de etapéé;“entre,lag
cuales encontramos la de mercadeo de los productos. Log autores
han convenido no sofisticar la actividad Y por ello 1a han lla-
mado comercializacidn. S ; 'f;_“”“

En la satisfaccidn de necesidades, el hombre requiere de ina
Serie de productos o articulos o mercancias, y entré.dstos son
de '‘¥ital importancia los productos derivados de Ia maddra, Bués’
en ellos el hombre alcanza un techo, se alumbra, se recrea, tie-
ne donde escribir, tiene con que empacar &tc. - T e

*  Ponancia presentada al 1V Congreso.Poféstai'Nacioﬁéi}wgégqta,
** - Profesor Universidad Diskrital. Dogot4a ISR
*** Gerentc Técnico o Produccidn. ACEMAR. Dogoté _ .
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La comercializacién_de %os productos ;Qrespa;es es una acti~
vidad mercantil en’donde el ‘consumidor ‘adduieré el producto, pre-
vio pago del valor que se le ha asignado en el mercado.

En Colombia esta actividad nos ha conducido ‘al ‘m&Feantilismo
" propiamente dicho degradando por lo tanto el mercado mientras
hay paises cuya comercializacién lo hacen desde 40 afios basada
en investigaciones cientificas; todavia en Colombia existe el
desenfrenc de ese mercantilismo en donde los productos no tienen
un precio real que no depende de las necesidades Y preferencias
~del consumidor sino del capricho del "vendedor"” gue en muchos
casos depende del -"intermediario": en donde los precios de los
productos suben o “bajan" no de acuerdo a la escasez o abundan-
~cia ide}l productd si no-al caprich¢ del vendedor; en donde se
crea ‘esgasez ficticia para aumentar habilmente 1os precios; en
fin, en donde no hay control de calidad de los productos, ni con
trol de produccién pero si control de consumo. A

Celombia es un pals, que no obstante tener abundante recur-
so forestal el consumo es algo menos que bajisimo, diriamos mise-
Io; Yy no: @s por escaséz real, sino por escasez ficticia, porque
estamos viviendo la época del doraid en dondé el Jdesenfreno por
enriquecimiento nos conlleva al ¢omercio ilegal, no importa a
que precio. Por ello, en este trabajo los autores desean expo-
ner con la claridad que le ha sido permitida, en atencién no so-
lo-a -sus.capacidadés sino a 1o profundo Yy extenso del tema, al-
gunos de -los grandes problemas gue aqueja la industria Yy econo-
mia-forestal del pafs; muy especificamente lo relacionado con
la comercializaciér de los Productos Forestales.

A. Objetivos ..~
Las indicaciones concebidas en 1la introduéciéﬁ'dél‘ﬁiééente,
nos lleva a pensar cue muchos son los objetivos que se. persiguen;
mis sinembargo y con el &nimo de no dejar demasiados vacios, pe-
ro 8i la inquietud para continuar en la investigacién, los auto-

res han -creido conveniente:-
‘1. Conocer el potencial econdémico-forestal del pafs.

2. Conocer, estudiar Yy analizar ldé,éen%:os de produccién -+
y consumo forestal. : ' T T ‘ e

3. Presentar la situacién actual de la comercializacién de
productos forestales.

4. Conocer la estructura del comercio actual.

@,
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:E,“_S.?,De;ebtarulogrpales gugﬂaqueja la_indpstria forgstal en
_Colombia. w"},ﬂ"'?_.\¢‘f'T'f] SRR SR RN
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]6._,Busééfﬁtﬁxmn1asftéﬁdiehtéé a soluciorar a corto, media-

no,y a largo plazo 16s ptoblemds que afronta’ la domercializa=

'\gibﬁes en la produccién fisica forestal.

. B. Generalidades sobre Colombia.

cién de productos forestales.

... 7. Dar sugerencias y recomendaciones para la toma de deci~

' Losfqbiétiyas-anteribres:tiéﬁéh uﬁé'jﬁstificdéién'mhy:gf&p—

~de: no se pugdé’copcebir‘qpe un paisfcon'abunaante recurso y po=

" %a densidad d¢ poblacidn tenga escasez y precios altos d& " lod
- productos provenientes de ese recurso. e

- H
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Colombia es un paiéféituaﬁé'éh-Ih3i0na‘tf6p1Ca11conﬁuna'ex—
tensién de 1.138.000 kilémetros cuadrados y una poblacién de
aproximadamente 24 millones de habitantes, es decir una densi~

-

dad de 21 habitantes por-kilémetro’ edadrado. - ° 7. TR

N 'Por éhq9g§#§§se.uB1cado énflé'zdﬁa térrida, su clima es tro-
pical en donde 1a temperatura dominante es de 24°C o mds; pero,

" dchido a ia predémcia de grandes fontaflas (co¥diliera de’los An-

des), el‘pai$'§ré§§pta'variacioneé en clima ‘dado por la altura
‘en que s¢ encuentren las zonas que éf’ coTombiid " van desde 0 me-
tros sobre el nivel del mar hasta los 5.000 metros sobre el nhi-

vel del mar. En esta forma, el pais presenta varias formaciones

" ‘acolbdgicas encontrandose desde el Monte Bspinoso’ éon - temperatu-

ras superiores a 24°C hasta el nivel con nieveé peérpetua y tempe-
raturas inferiores a 0°C. ' LT
~ M4s del 50 por ciento de la superficie del pais tiené ‘¢lima
c4lido y alturas no mayores a los“500 motros sobre €l nivel del

‘mar es decir son zonas planas o casi planas. E§tas zonas normal-

mente estén cubiertas con bosques en donde la precipitacién es
superior a los 1.500 métros; ‘e decir, un alto porcentaje (més
del 50 por ciento) de la superficie soporta bosque himedo o muy
himedo tropical o bosque higrofitico.

I T I L 3 Rp——
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La mayor parte.de la poblacién, aproximadamente un 60 por

" éiento en total, ‘se encuentra localizada en ciudades y aldeas

" ubicadas sobre las tres cordilleras, es decir con climas medios

y frio, en donde el recurso forestal debido a la accidn coloni-

”ééﬁoﬁarsufrié agotamiento parcial o total, BEsto nos indica que
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una gran superficie (70 por ciento) se encuentra con una pobla-
cién inferior al 40 por ciento del total, habiendo por lo ténto
. una concentracién de personas en una zona especifica. Las zonas
con mayor concentracién de poblac16n estén consideradas como zo-
nas de consumo; pues los habitantes de las zonas planas tienen

abundante recurso.

Las zonas planas que soportan bosque hlgrofitlco se encuen-
tran bajo un marco de infraestructura pobre; en donde los servi-
..cios esenciales, en algunas zonas, son desconocidos; por ejemplo
. la -Amazonia colombiana tiene una extensién superior a los
30.000.000 hectdreas cubiertas con bosgue higrofitico y no exis-
ten ni carreteras, ni energia, ni escuelas- La dens;dad de pobla
cién es baja (un habitante por kilémetro cuadrado).

La red de carreteras se encuentra concentrada en el ‘rea ha-
bitada, -especialmente sobre las tres cordilleras,

ot S e R

C. Aspectos Forestales Sobre Colombia.

1, Area forestal. Colombia posee una extensa &rea cubier-
: ta con bosques. Aprox1madamente el 70

. pox glento del &rea, tiene suelos con vocacidn forestal y de es-
tos un 60 por ciento,:es declr algo mds de 50.000.000 hectareas
se encuentran-gubiertas con bosque: o lo que. 6$ ;o mismo, el 45
por’ ciento de la superficie total. R T

La sltuaclén geogréflca del pais, sus 1nnumerables corrlen-
tes de agua y la densidad de formac;ones ecoléglcas. han dado
lugar a una gran variedad de tipos de bosqgue (l)—.no obstante
la mayor superficie cubierta con bosques, son aquellas zonas
planas, hamedas y muy himedas, temperatura superior a los 24°C,
‘que corresponden al bosque hdmedo tropical o bosque muy hﬁmedo
tropical, conocido también. como bosgue higrofitico. Se cree. . que
@l area cubierta por este tipo de bosque alcanza a un. 85 por
ciepto del Area boscosa del pais. El 15 por ciento restante lo
conforman bosques de clima medlo y frio. .

2. Caragteristices de los bosqueq tropicales en Colombia-
Los bosgues naturales de. Colombia
se caractc,iaan por su diversidad de especies, llegan.a encontrar
.hasta 300 especies: forestales.con valor comercial y/o potencial-
~-mente comercial. Las especies de valor comercial (segln su uso
actual) oscilan entre tres y ocho que se caracterizan por, su. al-
tura tanto comercial como total ({25~35 metros), v didmetros al
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DAP (1.30 metros sobre el nivel del suelo) grandes; por lo tan-
to se les considera, que tienen un volumen alto, (35-40 metros
ctibicos por hectérea). El volumen de las especies no comercia-
les alcanza hasta 60 metros ctihicos por hectérea. LO anterior
congiderando un didimetro al DAP minimo de 30 centimetros.

Algunas zonas del pais como en la costa Pacifica presentan
un bosque casi homogéneo, Se refiere al catival, sajal, cuanja-
rial, manglar cuyas especies dominantes son Priora copaifera,
Camnosperma panamensis, Irxyanthera juruensis, Rhizophora mangle,
respectivamente. En estas zonas se han encontrado pequefias man-
chas de bosque con 50 y més metros ctbicos por hectérea, de la
especie principal.

También se caracterizan los bosques tropicales por su hume-
dad relativa (80 por ciento), algunos con suelos pantanosos en
donde no se admite la construccién de carreteras, a no ser que
se quiera asumir un alto costo.

Otra caracteristica de los bosques tropicales es su inacce-
gibilidad debido a la abundancia de sotobosque. La presencia de
paradsitas y epifitas es frecuente.

Desde el punto de vista econdémico, son bosques pobres pues
solo alcanzan (40 metros ctibicos por hectdrea comercial) equiva-
lente al 40 por ciento del volumen total.

Algunos estudios demuestran que los bhosques de la Amazonia,
se creen gue estén en procesoc de formacidn, pues los arboles do-
minantes y codominantes tienen al DAP muy bajos. Desde luego,
que esta afirmacidn no se puede aceptar en su 100 por ciento
pues desgraciadamente, no se han hecho los estudios serios y re-
presentativos que nos permitan lanzar un juicio mas valedero.

3. Zonas forestales. Colombia cuen+a con siete (7) =zonas
forestales evidentemente diferencia-

das (vease mapa No. 1) Estas zonas son:

Amazonia con 35.000.000 hectéreas
Pacifico (comprende Urab4a)! con 9.000.000 hecté-
reas.

Zona No. 1
Zona No. 2

” "

Zona No. 3 : Carare-Opdén con 120.000 hectéareas

Zona No. 4 : San Lucas con 2.500.000 hectéreas

Zona No. 5 : SinG-San Jorge con 560.000 hectéreas

Zona No. 6 : Arauca  con 800.000 hectéreas

Zona No. 7 : Serrania LoOs Motilones con 350.000 hectéreas.
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Se conocen algunas otras zonas, desde luego, mids pequefias
en superficie que suministran madera de Adiferentes espgcies.. Es
tas zonas con sus especies mas importantes son: e e

e . e . s w . . - e

Tiene un Area no mayor a las 60.000'hectéféagfcubie:tés con
bosque algo homogéneo de donde se extraen las ‘cipecies: Roble
(Quercus humboldttii),. Cedro (Cedrela adorata ), Laurel (Nectan-
dra sp.). Caracoli (Anacardium excelsum), Aliso (Alnus Jorullen-
sis), entre otros. . | I

Llanos Orientales I

Tiene un &rea nC mayor a las 80.000 hectdreas, actualmente
en explotacién con las siguientes ‘especies: ‘Abarco (Cariniana
pyriformis), Carafic (protium hephaphyllum), Laurel (nectandra
globosa), Marfil (homollium pittieri), Anime (protium
pedicelatum) Ceiba (ceiba pentandra), Hobo (spondias mombium) ,
Peldare (couma macrocarpa). ' ‘ "

Florengia . . _ o N T

_Es una zona no mayor a las 150.000 hectéreas en el Depaxta-
mento del Caquetd, y eﬁ;lanual se encuentran y éxplotan las si-
guientes especies: Cedro (cedrela odorata), Amarillo (aniba sp.),
Canelo (nectandra sp.), Sangre tor:? (virola sebifera), Juansoco
(Couma macrocarpa), Chocho, (Ormosia sp.}.

Tolima

Esta zpna es muy pequefia, cubre un Area boscosa de 30.000
hectireas, de las cuales se extrae: las siguientes especies:
Comino . (Aniba sp.), Amarillo (Nectafidra sp.) Cedro (Cedrela sp.)
Laurel .(Nectandra sp.), Ocobo. (Tabebuia pentaphylla), Roble
(Quercus. sp.},.Nogal (Juglans. sp.), Bino romerdn {Podocarpus sp)
Solera (Cordia alliodora). R T

Boyac# - o o )

‘Tiene una.extensiép'stcosa‘de_Bb@OQO hectéréas, aproximada-
mente y se encuentran las siguienfésfespecies:.gedro {Cedrela
sp.)., Roble (Quercus sp.), Ceiba tolua (Bombacopsis quinata),
Amarillo. {Aspidosperma sp.) . o - e e -

.r
'
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Tiene un area hoscosa de aproximadamente 50.000 hectéreas con
las siquientes especies: Caflaguate (Tabebuia sp.), Cedro (Cedrela
sp.), Caoba (Swietenia sp.). Roble (Tabebula sp Y, Carreto

(Asg;dogperma ngandii

4. ESPGC1es comerciales y no comerclales con utilizacién
actual. Antes de entrar a elaho-
rar la lista de especies forestales con las cuales se comercia
actualmente en Colombia, distinguiremos los conceptos ESQ@Cles

Comerciales y Especies no Comerciales. . i

a. Especies comerciales. Se las considera a aquellas
_que actualmente se encuentran en abundancia; tienen
buéna dureza, veteado. color oscuro, facil de mane-
jar 'y 'conocida por los proceSadores y consumidores.
'En el mercado se 'las conoce como ”Madera$ Finas",

b. Especies no comerciales. Son aquellas gue se encuen
tran en menor ahundancia: pero cuyas caracteribticas
fisicas y mecanicas son menores que las comerciales.,
A estas especies forestales se las conoce ‘eh €1 mer-
cado con el nombre de ordlnarlo. :

En el Anexo No. 1 se da una lista de 1as prlnclpales
especies forestales actualmente en ¢omerdializacién.

Desde luego que el caricter de madera fina u ordina-
r1a se da en los centros de produccién o de consuno
en’ forma un poco caprichosa; pero nunca atendiendo a

”una clasificacién especial. Por ejemplo: En la Cos-

ta Atlantica se considera Madera Fina al Abarco,

: Ceiba, Tolua, Caoha, Carreto, Cafiaguate; en Bogota
maderas finas son: Abarco, Carafio, Nogal, Canalete;
en Tumaco (Pacifico) se considera madera fina, a to
das las virolas. Por lo tanto existe un problema
desde el punto de vista de clasificacién de las. espe
cies. También tenemos el caso de que maderas recha-
zadas como ordinarias al procesarlas en maquinas
(Trancha) se convierten en flnas. L v

; - .
¥ . : r
. : - [

5. Zonas con explotacién activa y centros de distribucisn

Actualmente las zonas sujetas a

explotacién activa, y a las cuales llamamos "centros de produc-
cién” son las siguientes:
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Z%ona Pacifico. Especificamente en la zona de los
- rios Patia y Mira en donde se explotan con intensi-

dad las esnecies: Cativo, Sajo, Sande, Virolas en

-.geperal se le considera como el primer centro de la

produccién. El puerto de Tumaco se le considera co=

- Mo eentro de Distribucién y Exportacidn.

Zona Urabé. Intensidai de explotac16n en la zona
. del rio Atrato ge explotan con mayor intensidad las
- especies: -Abarce,;Cativo, Cacba. El centro de dis-
- tribuecién es el Puerto de Turbo.

P o

'ZQna med;o Magdalega, Especxalmente en el &rea de

los rios Carare y Opén y Serrania de San Lucas, ex-

.plotan especialmenteq Abarco, Caraﬂo, Saino, Mar-

Zona SinG-San Jorge.:-La explotacidén en esta zona es
t4 concentrada en la parte alta de la Cuenca del rfo
SinG y las especies intensamente explotadas son: a-

' barco, Cedrao, Ceiba y Roble. El gentro e distribu~

cién.es el Puerto de Monteria.

Zona Florencia. En este municipio se explota con

.intensidad las especies: Cedro,, Cansle, Amarillo,

Sangre toro. El centro-de dmstribuclén es la ciudad
de Florencia que envia el producto a Bogota.

Zona Saravena. Comprende un érea 1imitrofe con Vene

zuela, el centro de distribucién es la poblacibn de
Tunebia (Arauca) y distribuye el producto a las ciu-
dades. de Clcuta, Bucaramanga y Bogota.

Zona guenavehtufa; Comprende toda la zona norte de

Buenaventura sobre la costa Pacifica. Se explotan
especies., de :pogo valor comercial que son enviadas a

. Cali para la fabr1cac16n de cartén y papel. .

Zona Zaragoza. Es la parte occidental de la Serra-

., nfa de San Lycas en los municipios de El Bagre,.4a-
ragoza, Remedios, Amalfi. El centro. de consumo den

estas eSPECLGS es la ciudad de Medellin. ey
it

Zona Llanos Orxggtales. Cubre el Departamento iel
Meta en donie se explotan las especieg: Abarco, Ce-
Aro,. Anime,. Laurel, Comino, Oloroso. Carafip, Ceiba.

El centro de distribucién es Acacias que venden el
producto en Bogota.
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j. Zonas Algeciras. Tiene ‘su centro de explotacién en
la regibn de Algeeiras y Pitalito de Jdonle se ex-
traen las especies: Cedro, Roble (Quercus), Cobre,
‘Caracoli, Arenillo, Aliso. Los centros de distribu-
cién son las poblaciones de Algeciras y Pitalito
que venden el producto en Bogoté4.

k. %ona Tolima. Tiene varios centros de explotacidn
" Je donde se extraen los productos de"las especies:
cedro, Laurel, Otébo, Roble, Nogal, Solera. Distri-

.buye los productos a través de la ciudad ide Ibagué

.y Libano la cual vende a Bogota. : :

1. .goma Virolin-Arcabuco. Son pequefias manchas de bos-
‘gque en las cuales se explota el Quercus (Roble) y
. el Cedro. La mayor parte de la produccién se utili-
' za en las Minas de Paz del Rio. :

S et Re Zopa Valledupar. Se explotan las especies: Ceiba
Tolua, Carretd, Caoba, pero en muy poca intensidad.
El centro de distribucién es Codazzi y el centro de
eyt cpnsumovgagganqqill§.

At e e P—
AL X
- '.(". P - - " = Rl -

L

. . Rl ZQgg;gg;ﬁgéi comprenide ‘ef srea el municipio de
Quibdé, Vende el produdto 'a la ciudad de Medellin.

‘i;niiscutiblemgpte{_gxisten muchas otras zonas que
actualmente eatdn sometidas a explotaciém, pero de-
bido a su volumen no se les ha tenido en cuenta.

El Mapa No. 2 muestra las principaldd zonas sujetas
Ch - a;explotacién actualmente. R
: A oL i tn

o, B Centrogfég;ponqump.w'hl‘héplar Ad" centros de consumo
R " nos referiremos al lugar donde se
manufactura y no al eentro de consumo propiamente dicho.

.-v  La razén de ello eg'quejmhchbsubéntqufcome Bogotd, no con-
sume. toda la madera que le ' 1llega, dé igual forma Barranquilla
que recibe madera del Sind-San Jorge, del Meédio Magdalena, de
Urab&, de Valledupar, procesa la madera y parte’ la vende en la
misma ciudad y parte la exporta. Lo mismo ocurre con el Puerto
de Tumaco en donde se procesd la madera y ‘luego se exporta. Por

1o tanto el indice de importancia de los centros de consumo &s

. t& en funcidn.a la cantidad de madera gue llega.
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Los pr;ncipales centros 3e c0nsumo son: -

, 1.
2 2.
3.
4.
5.
6.
7.

Tumaco o Lol L : e
furbo. - e e S
Buenaventura csre S
Barranquilla

Bogoté

Cali

Medellin

7. Potencial econém;co forestal). Hasta ahora no se conoce

cuil es el potencial fo-

restal de Colombla para predecir su futuro- debido a la falta de

informacién precisa. Por ello, las cifras que se dan son: esti~-
madas, desde luego, con base en pequefios estudios previamente
realizados. : R
Cuadro No.l
-Boteﬁcial econémico forestal
~ o
o | ‘Yol. m3/ma. '  sap.ha. Total Comercial
aona Comercial “Total  (1.000) " Total (millones)
Pacifico 40 .. 120 .5.000. . 200 600
Amazonia 25 .. 90 35.000 875 . 3.150
Medio Magdalena 35 120 2.600 91 312
Sinu-San Jorge 40 150 - . 560 22,4 . .84
Saravena 30 85. 500 15 . 42,5
Urabi 35 110 4.500 157,5 . 495
Otros 25 85 3.500 - . 87,5 = 297,5

51.660  1.448.4 4.98L.

-‘8; :Superficie explotada éortaﬁo.' D1fic11mente se puede

dar un dato sobre la su-

perficie que se explota cada afio. Los datos consignados en el
presente son obtenidos con base en la produceién anual. controla-
da, es decir aguella que registra el INDIERENA por medio.de Sal-

voconductos.

Desde Yaego que ahfi no se controla el consumq, lomés

tico, ni las pérdidas por quema, ni la ac016n de la colonlzaclén
dirigida y/o espoﬁténea. - :
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Segin informaciones del INDERENA la superficie sujeta a ex~
plotacién es de 850.000 hectireas entre permisos y concesiones
vigentes y permisos de explotacién dnicos menores, Aparte de lo
anterior existen solicitudes de explotacién de varias eMpresas
madereras.en diferentes regiones, del pais: excepto-la Amazonia- -
gque suman 2.008.740 hectéreas. ’

D. Produccién Forestal de Colombia.

La produccién forestal de Colombia durante 16s dltimos afios
- ha- tenido una baja poco significativa desde el punto de v1sta_{
del volumen, perc muy 51gn1f1cat1va desde el punto de. wista. de
su contribucién al Producto Interno Bruto (PIB) T e

Trataremos de analizar la produccién forestal de Colombia
partiendo de su base, es decir desde el momento en que se toma
la dicisién de producir. '

1. Bases legales para la explotacidn. . Tanto las grandes
compafiias madereras
como los pequefios campesinos con sus permisos domésticos, re-
quieren permiso del Estado para explotar los bosgues plblicgs.”
Y es léglco, pues en Colombla nlnguna compafiia maderera cuyo ca-
pltal ‘pase de S). 000.000 tiene bosque propio, por lo tanto debe
estar sujeto a lag- declslones del Estado.

Elﬁprec10-por esté‘usufructo es muy bajo vy se paga en forma
de impuesto. El valor méximo por metro cdbico bruto es de $15,00
- Las grandes empresas madereras tienen normalmente permisos
de explotacibén para 10y més afios? mientras que los pequeilds ma-

dereros adquieren permisos de explotacién de uno a cinco :afios.
En el caso de permisos. de explotacién. de esta Gltima se ha obser
vado que de los 1000 depbsitos que aproximadamente hay en Colom~
bia, sdlo un 5 por ciento tiene explotaciones propias con permi-
80s propios. El resto compra la materia prima a los “ihtermedia-
rlos" quienes acomodan el precio a la misma, ocasionando a veces
escasez flct1c1a". e LT

El campesino, qulen desconoce las normas sobre explotac16n
forestal, para evitar el exceso. de papeleo en las oficinas pi-
-blicas; o por el mismo temor de hablar con los funciocnarios ‘pa-
blicos, o por quedar muy distante la oficina piblica; se intro-
duece, involuntariamente, en la operacién de pirateria del mer-
cado forestal, o prefiere quemar los &rboles en pié.

@

)
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2. uﬁbrmas de éxplotaéiéﬁfy tipos de aprovechamiehto. Desde
' ' S tiem-

,potatfas hasta nuestros dias la explotacién forestal ha tenido

un car&cter original, es decir sin ningdn criterio econémico.

Algunas zonas del pais sufrieron tanto la inclemencia de
irracionalidad gue solo les, fue aprovechado la raicilla
(Cephallys hipecacauca) .y la quina (Chinchona sp) el resto, fué
quemado totalmente para hacér potreros. Hoy es mis grave 'la si-
tuacién pues la accién desmedida de la colonizacifn espornténea

.invade grandes dreas forestales; tumban y queman para recoger
durante treés o cuatro afics una cosecha agricola pobre y luego

abandonan la zona deforestada, previa venta a un "hacendadsé”
para posesionarse de otra superficie, dando pié a la agricultu-
ra migratoria y a la rotacidén de tierras. DT

Las empresas productoras de cartédn y papel aprovechan uf.:
80 por ciento del volumen total del &rea explotada, utilizando
algo de tecnologfa én el aprovechamiento. S

Las-empfesas productoras de chapa y madera contrachapada,
escasamente ‘aprovechan un 20 por ciento del volumen total. El
aprovechamiento es selectivo; lo mismo ocurre con las empresas

dedicadas a la fabricacién de molduras.

Las empresas dedicadas a la obtencidn de madera aserrada pa-
ra exportacidén, tienen un aprovechamientd: que no. alcanza a ser
superior a un 35 por ciento del volumen total debido a la explo-
tacidn selectiva. g "

El grueso de comerciantes de madera aserrada Aepende-de -los
intermediarios quienes-disponen de decenas de trabajadores quie-
nes utilizando métodos rudimentarios (instrumentos de trabajo no
apropiados): coiitribuyén al crimen forestal. : '

3, Pérdidas cecasionadas por no aprovechamiento del recurso

SR forestal. La acci6n indiscrismina
da de la tala y quema de los bosques en Colombia haccasicnado, 9ra
ves pérdidas para la economia del pais. Calculos estimados i@di—
can que anualmente se destruyen cerca de 500.000 hectdreas cuyo
valor asciende a $4.000.000.000 de pesos colombianos:; esto dindi-
ca que el gobierno deja de percibir por concepto de impuestos
$450.600.000. Por otra parte, el valor del recurso desaprove-
chado es de $10.000.000.000 es decir, aproximadamente el 35 por
ciento del presupuesto nacional. Ese valor representa ademés, el
7.6 por ciento del producto Interno Bruto de Colombia (PIB)
frente al 0,38 por ciento que se controla.
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4. -Lineas de produccifén. Aén cuando no existe una clasifi-
cacién oficial de productos fores

“u'tales en Colombia; se tiene una gama de productos. gue va desde
la madera rolliza, hasta los productos derivados como,el_cartén

Yy el papel.

Se tiene el problema de que muchos proiuctos de idénticas

dimensiones reciben diferentes nombres de un lugar a otro; de
- 1gual forma que un producto determinado con igual nombre. tienen

.diferentes dimensiones. , :

B continuacién se da una lista de los productos forestales

mis ampllamente conocidos en Colombia: i - ~
Noﬁbré groducto Dimensgiones

Madera rolliza _ B

Trozas - . . - - . Varias -

Lefia . . BEstéreo o marca; lmxlmxlm.

Palanca para minas 240cm.largo; 0.56m.circunf.

Postes cerco - - 240cm,largo; 0.47m.circunf. !

Posteés energfa I¥lm.largo; 0.55m. .circunf. "~ "Mt~

‘Madera para tableros . i 110cm.largo:; mayor a 3 ém. '

Vvara de clavo " 5-6m. largo; diémetro 1/2 10 ‘cm.

vara de corredor 5-6m. largo; 10-16 e¢m. 0 -1/2

Madera agerrada y labrada

Correas Varias

Palets (estivas) Varias
Polin (traviesa) 200em. x 20 cm. X 15 om.
‘Planchén : 300 x 20 cm. x 1lOcm. ‘
Tabla burra B 300 x-30 x 3 cm. )
Tabla comin - 300 x 30 x 2.5 cm. !
Pieza Bogota 300 x 20 x 5 cm.

“Pieza Carare - y 300 x 25 X 5 com.

. Pieza Monteria ‘ ‘ 300 x 20 x 10 em.

. Rastra:Bogotd =~ - - ~300 x 20 x 20 cm. F
Rastra Monterfia : - 300 x 30 x 20 om,
Rastra Medellin: ' 300 x 25 x 20 com.

. Alfagia coe B 300 x 20 x 15 cm.
Vigas Cot - 400 x 20 x 20 cm,

Blogues ‘ Varias
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Nombre producto ' Dbimensgiones

Productos terminados

et e ey pepe e e g

Molduras _ _ . _.  Varias

Palos de esccba Varias

Cchapa (Meple) =~ varias

Contrachapa ' © 240 % 120 cm.X 4 ‘mm.
Machiembre Varias .

Reglas L 30 cm. largo

Regla T. (para dibujo) 80 cm. largo

Metros carpintero 100 om.

Parket Varias

Cajas varias

Cartones =~ oot Varias, L

Papel : Varias . -

Marcos para ventanas . varias .

Puertas Varias |

Tableros aglomerados

Madera contrachapada 240 x 120 x (varios espesor)

Muebles diversos
Gablnetes de coc1na
_\Armar:.os
‘Biblioteca (multlmuebles) 5 T - .
Juguetes - h e

5. P:odnccién.forestal., En, el Cuadro No. 3 se aprecla la
- o ' producclén fo;estal durante los
afios de 1968 a 1972,
e LT LR

s
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Cuadro No. 2

Produccidén Bruta Registrada;:. . .= " JFu 4
Afio Voiﬁ M3 Incremento
1968  1.242.300
1969 - 3.420.000 ‘ 175
1970 2.866.730 ' 121 )
1971 2.374.200 91 ‘"
1972%%* 1.444.823 70

Fuente: 1* I Reunifén Técnica de Programacién sobré ‘Desa-

Anilisis

rrollo Forestal del Trépico Hamedo Americano.
Informe nacional. INDERENA Medellfin 1973.
2** Informacidn Divisibén Forestal.

Al hacer un anilisis de la producceiédn forestal contemplada
en el Cuadro No. 2 se observa gque a partir de 1969 hubo un des-
censo en la produccién, el cual podria atribuirse a las 51gu1en—
tes razones:

a.

“Agotamiento parcial o total de las especies valiosas

tradicionales.

Alejamiento de las especies valiosas de los centros
de consumo.

Periodo de adopcidn de nuevas politicas.
Deficiencias de organizacién empresarial.
Deficiencia de tecnologia en los aprovechamientos.
Comercio ilegal de la madera

Contrabando de maderas a otros paises

Falta de control gubernamental
Falta de politicas de crédito

Falta de cooperacidén entre gobierno y empresarios,
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6. Volumen de produccién de las principales especies. El Cua
dro
No. 3, ilustra el volumen de produccidn de las principales espe-
cies forestales durante los afios de 1969 y 1971.

E. Comercializacién del Recurso Forestal.

1. Productos no elaborados.

a. Calidad econdmico-jurfidica de los bosques. Los bos=
ques econdmicamente aprovechables pertenecen al Esta-
do. Este concede permisos de explotacién que en el
caso de las grandes empresas madereras reciben un
érem por un tiempo no menor de 10 afios. LOos emprasa=-
rios explotan directamente.

En algunas zonas existen intermediarios quienes ob-
tienen permisos del gobiexrno para explotar pequefias
sreas de terrenos baldfos con posesidn econdmica; es-
tablecen un contacto mediante el cual el intermedia-
rio compra al colono el &rbol en pié.

b. Sistemas de compra de la materia prima. Algunas ve-=
ces la materia prima es obtenida por 1os empresarios
en sus propias explotaciones, es decir, explotacidén
con administracién directa, otras veces tienen con-
tratistas a quienes la empresa les suministra mate-
riales y equipos. Algunas otras, compran a interme-
diarios. Rara vez, se le compra directamente al colo-
no.

c. Unidades de medida. La materia prima la adquieren
los empresarios con diferentes unidades; las mas co-
munes son:

~Metro clibico con corteza

-Metro cdGbico sin corteza

-Estero (madera rolliza para pulpa)
-Pié doyle (trozas)

4. Forma de paqo de la materia prima. La forma de pago
de pago mas comin es al contado. Algunos empresarios
acostumbran establecer contratos y también es fre-
cuente el crédito.
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Control de 1a comercializacidn. Existen dos clases

. .de control de 1a.comercializaci6n de la materia pri-
. mas ' R :

-El control empresarial que estd dado por las par-

tes. :

-R1 control gubernamental que se haceé mediante re-
gigtros contemplados-en'la‘administfacién de bos~-
ques por parte del INDERENA, por intermedio de sal-
voconductds de movilizacibn. S

: Existe‘un'ébntrol adiciona1 en los puestos estraté-
. gicos establecidos por el Instituto Nacional de
Transporte INTRA. ' S

Problemas en la adquisicibn de la materia prima La
adquisicién de la materia prima se vuelve cada dia
mas g}ficil.“Enuﬁéiaremﬁsflos principales problemas:

“

—Agdfamiehto de las especies

~Distanciamiento del centro de produccién a los cen-

tros de distribucidn y' edhsumo. .
-Inaccesibilidad‘a lag &reas boscosas

~Costo dc transporte elevado debido a la falta de
medios de comgni¢acién.

~Intervencién del intermediario.

L .

-Poco margen de ganancia para el productor (colono}.

T;';galta de coopergtivés forestales.:

~poca densidad de las especies valiosas

 =Heterogeneidad de las masas boscosas.

2. ‘Cémeréializa¢16n dé productos cleborados. En esta parte

trataremos al

. . gunos aspectos relacionados con la comercializacién de recursos
forestales partiendo del bosque mismo. Es un proceso largo en el
~ cual se estrechan los vinculos sociales de’ produccién. Para ello,
" _hemos, considerado tres etapas: PRIMARIA, SECUNDARIA y FINAL.
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' Etapa primaria.  Se refiere.a la comercializacién de

4rholes en pié o de la madera bruta. Las grandes
empresas no tienen muchos problemas debido a la ob-
tencién de permisos de explotacién. La madera rolli-
za llega a la f&brica proveniente de las explotacio-

' nes propias de la empresa.

Algunas empresas, muy pequefias desde luego, que care-
cen de bosques propios o de permisos para explotacidn
estén sujetos a personas gue llegan a la fuente de
la materia prima; compran las trozas en el sitio de

- explotacién, pagan el transporte y entregan la made-

ra a la empresa. Esta dltima estd sometida a pagar
los precios que el vendedor intermediario le imponga.

“fAguf ‘'se presenta.€l fehfmeno de la especulacién do-

ble; es décir, ‘el ‘intermediario.quién es "duefio" de
la materia prima paga precios bajos .al campesino
productor y cobra precios altos al duefio de la em—
presa. - : -

‘Btapa secundaria. Esta etapa se caracteriza por la

comercializacidn de productos semielaborados, espe-
cialmente, blogues de diferentes dimensiones que
van a hacer procesados en los "depbsitos” o fabri-
cas.

Hay pequefias factorfas que tienen un capital total
no superior al $1.000.000 constituide en la mayoria
de las véces ‘por una reaserradorapequefia, una cepi-
lladora, una despuntadora, un pequefio equipo de afi-
ladora (m&s del 40 por ciento de los depdsitos care-
cen de este equipo). En el pais existen aproximada-~
mente uno 1000 depésitos y su principal caracteris-
tica es la "dependencia por materia prima" y la su-
jecidén econdmica a los precios”
1) Dinfmica del aprovechamiento. :El intermediario
pone a trabajar al colono "poseedor" de un &rea
boscosa en ninglin cago superidr a las 500 hecti
reas, al cual le facilita los medios de produc~
cién, -normalmente, instrumentos de trabajo, . con-
sistente en 2 troceros, 2 pares-de hacha, uh ca-
“fiamo de 20 metros y ademds le proporciona la ali-
mentacién con "sobreprecis”. El campesino tumba,
trocea y elabora los bloques los cuales son reco-
gicos por mulas para ser transportados posterior-
mente en camiones a los centros e distribucién.

O

e - b
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Teniendo en cuenta el precio de venta del produc-

" 40 (bloque), en el centro de distribucidn, el in=-
. termediario tiene las siguientes erogaciones:

Permiso gébierno (impuestos) 1%
valor bldque (tumba v t;ééeado) 20%
Transporté_menor_‘extraccién);' 5%
Transporte mayor (rio,icarretera) 20%
Oéros éasgos "f;' ' . 4%
‘Total . - 50%

Es décir, esl intermedierio gana el 50 por cien-

. to del valor de la madera. Esto es muy frecuen-

te en la costa Atléntica,parte norte de la costa

"Paciflca, e interior del pais.

En algunas reglones se‘hanformado verdaderos mo-
nopollos debido. a este fenbémeno, causandoc esca-
sez ficticia del producto,.vlendose los duefios
de depbsitos y fAbricas sométidos a comprar el
blogque a prec;gs altos.

"En el sitio dé explotaclén se pierde mucha made-

ra debldo a que el aprovechamlento 1o hacen con
1nstrumentos de trabajo no adecuados. Los auto-
res han comprobado que ‘en Jlos "aserrios humanos;
se pierde el 75 por ciento del volumen debido a
los defectos de aprovechamlento Los campesinos,
no aprovechan trozas menores de 300 metros de
longitud, pues no se justifica subir una troza
pequeﬁa al "entarlmado“..

. Por otro lado, el caprlcho de los comerciantes

de madera de .no comprar bloqnes cuya longitud
sea menor a los 3. 00 metros Ocasiona una gran
pérdida tanto para el es fuerzo del productor co-
mo para la economia del pais.’

Algunas veces, el campesino ignorante tumba &rbo-
les, los asierra rudimentariamente y los extrae
a un sitio en donde puede tomarlo un vehiculo
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cualquiera y espera a que el "intermediario mer-
cantilista" ofrezca precios irrisorios a la made-
ra. El campesino agobiado por la necesidad debe
someterse a los precios impuestos por el interme-
diario: que en muchas veces no alcanza a pagar

la fuerza de trabajo. Esto ha traido comc conse-—
cuencia una pérdida sensible a la economia del
pais porque hoy el campesino prefiere quemar el
&rbol a malvenderlo.

A 15 anterior hay que agregar el problema que se
le forma al campesino cuando quiere aprovechar
un arbol que fué derrivado, por ejemplo por un
agente atmosférico. El campesino con el fin de
aprovechar la madera, la asierra y la lleva al
mercado en donde le es decomisada por ser "ile-
"gal" o bien se:la vende al "intermediario" al
precio que este quiera, quien desde luego la ha-
ce "amparar" por-un salvoconducto.

La falta de clasificacién oficial de los produc-
tos (blogues, trozas) y el justo precio de los
mismos ha ocasionado transtornos econdmicos, atn
f&ciles ‘de reparar.

El costo de transporte que en algunos casos es
mayor que el precioc del producto, también crea

un desanimo en el productor; a esto hay gque agre-
gar-las preferencias del transportador, pues pa-
ra ellos es mads fAcil cargar un bulto de arroz
gue un blogue de madera.

- Como si fuera poco todo lo anterior, el campesi-
no muchas veces esti sometido a "regalar" su pro-
dueto -por que los duefios de depbsitos o los in-
termediarios tienen su tégtica: longitud menor a
300 metros, nudos, manchas, "volteadas", "por la
punta", etc. Se ha dado el caso en que el campe-
sino productor solo alecanza a malvender un 60
rpor ciento del. volumen total, el resto debe "re-
galarlo", pues el no estid en condiciocnes de re-
gresar con &l. - - :
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Tipos de productosg, . En esta etapa los produc-
tos normalmente se reducen al blogue de madera

que reciben diferentes. deppminaciones: rastra,
alfargia, pieza, planchén, tabla, ctc.

Forma de pago. Alguncs estudios han rewvelado

‘que- el intermediario paga al camp981no en las si

gulentes formas-

Al‘conpado S 30%.

Por anticipos I 35%
A crédito . 20%
En especie L 15%

Los emptésarios 0 duefios de depbsito éagan el

‘producto (bloque) al intermediario en la siguien

te forma:
b1 contado ' 69%
Anticipos 5%
(A crédito (Cheq. posdatado) 24%
;'Qtros o . 2%

- a) Precios de los productcs. Los precios de

los productos varian de lugar, depenliendo
del tipo de mercado (monopollo, competencia
perfecta), de 1a distancia entre el centro
‘de produccién y 1os centros de distribucidn
¢ consumo.

Aqui trataremos los precios de 1 metro ctbi-
co de madera aserrada {bloque) de las dos
princ1aples especies comerciales actualmen-
te, abarco y v1rola, durante los dltimos cin
co aﬁos.

..
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Cuadro '‘No. 4

Praecios del "Abarco"

" Afios

valor de 1lm3 (Bloque)
B/quilla Bogota " Monteria

1969
1970
1971
1972
1973

520,00 600,00 484,00
700,00 650,00 624,00
850,00 . 800,00 780,00
1.200,00 1.000,00 1.040,00
1.680,00 1.300,c0 1.540,00

O

4)

Del anélisis del Cuadro No. 4 se desprende
que mientras en la.ciudad de Bogotd a donde
llega abarco procedente de los Llanos , Me-
dio Magdalena, Medellin, los precios han
ido ereciendo gradualmente, mientras que en
Monteria una zona con abundancia de abarco
el précio ha subido en losg 1ltimos cinco
afios en un 300 por ciento esto es debido a
la accién monopolistica de un intermediario.
En cuanto a Barranquilla, el precio también
ha subido pues su abastecimiento depende de
un 70 por ciento de Monteria.

La otra, espec1e de. gran comercio en Colombia
es la v1r01a cuyo producto normalmente se ex-
porta: El precio actual de la madera aserra-

" da ‘en el exterior es de US$120.00 el millar
de pies tablares (2.36 metro cfihico). A 1o
anterior hay que agregar el CAT. El precio
de la madera en el mercado local es de
$1.134.00 por metro ctbico.

Problemas en la adquisicién del producto. Cada
dfa se acentiia mis el problema de adquisicién de
madera aserrada debido a la distancia entre los
centros de produccién y los centros de consumo,
debido a: seleccidén de especies en el mercado, ca-
prichos de los compradores, agotamiento de las
especies, costos de transporte. Para tener una
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idea méAs clara sobre &ste dltimo tépico veamos
algunos datos de costo de transporte de diferen~
tes sitios a Bogot&.,- .

De Barranqullla $620.00 tonelada
De Montoyas (Ferrocarriles) . 185.25 "

De Cimitarra = . 250.00 .M. ..
De Valledupar 571.42 . "

De Llanosg Orlentales - 550.00 @ ."

Si trajésemos,un matro cibico de: abarco. de -Barran~
quilla a Bogot&, el .costo de transporte equival-
dria al 50,5 por ciento del valor del producto

en esta dltima.

E;épg f;nal. Es la ﬁltxma etapa o paso de la comer~
cializacién y se.refiere a la act;vidad mediante: la

L . cual los productos pasan a manos dgl,consumldor,.

- . . t

Las lineas de productos con sus especificaciones pue-

- den varse en el Anexo No. 2.

' La comercializacién de los productés finaies deﬁende:

-Del tipo de proﬂucto
-pel tipo de empresa
~Del caracterjdel mérééda._

En la Costa del Paciﬁlco las empresas madereras .ven-

. den madera aserrada . al exterior; parece ser que el

80 por ciento de la produec16n del. Paciflco sale pa-
ra el mercado externoc.

L Las empresas fabrlcantes ie molduras venden el pro-

ducto a través de canales de dlstrlbuclén 0. agencias

' comerciales. Lo mxsmo ocurre con las fébr;cas de tri=

plex, multiplex, tableros; asi como las de cartén y

papeles. En cuanto a los depfsitos, agqui la situaciédn

es compleja: venden al detal o “menudeo” y no tienen

~clientes fijos; el primero que llega se lleva el pro-

ducto. En estos tipos de negocios se observa la falta
de planificacién lo que repercute en unas ganancias
minimas obtenidas.al azar. = e

U
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;Qéésgééén_x_Conaluslones. e

Que el recurso forestal en. Colombla atravxeza por ciertos y
graves problemas es un hecho ineludible.

‘No hay razén para que -‘un. pais tan rlco en bosques, tenga

una 'produccién y consumo muy bajos; pues:de log datos de produc-
cién se desprende que en Colombia hay un consumo de 0.09 metros
cGbicos per cépita. Lo grave es que los-precios de los productos
siguen aumentando a una rata desorbitante; en algunas regiones

‘e¥: precic: de la madera para consumo de un afio a otro ha crecido
en el 100 por-cientc, mientras gue el productor (campesino, co-
lono) ‘recibe el mismo precio antlguo. _ 9

Pero en esto intervienen una gama de factores: gustos y pre-
" ferencias del consumidor; capricho del procesador; tipo de merca-
.do, caracteristicas de los canales de distribucidn personifica-
dos en el intermediario, el agotamiento de las especies, los cos-
tos de transporte menor y mayor, etc.

deo lo anterior se traduce en una escasez ficticia del pro-
ducto creada por los abastecedores para aumentar el precio.

Pero no nos explicamos como el gobierno teniendo un organis-
mos dedicado a velar, administrar y fomentar los recursos fores-
tales, haya descuidado el tépico de la comercializacidn con el
grave perjuicio para la economfia del pais. Es una verdadera lés-
tima que el productor no reciba el precio justo de su fuerza de
trabajo y lo mAs grave, que prefiera queman el bosque. La falta
de una vigilancia ordenada y planificada, la falta de fomento
forestal, la falta de fuentes de .crédito para el pedquefio produc-
. tor, la falta de una buéna y verdadera asesoria por parte del go-
_bierno, y -muchos otros factores m&s nos estén llevando a la deca-
dencia economico-forestal y probablemente nos conduzcan al consu-
mo de sustitutos, porque la madera, tal como se observa hoy dia,
tiene un precio. tan alto que ‘log-consumidores de bajos ingresos
(80 por ciento de la poblaéidn colombiana), encontrarén en ella,
un articulo de lujo y algo suntuoso. *

Por otro lado, es convenlente y de: urgente necesidad que el
‘gobierno intervenga en &l campo evitando 1la tala y quema indis-
criminada de las Areas boscosas, sin aprovechamiento alguno,
pues al paso que vamos dentro de muy - pocos aftos, el clamor del
pueblo repetird incesaritemente la frase oriental: NUESTROS NIE-
T0S, BEDUINOS EN CAMELLO, POR' UNA TIERRA QUEMADA.Y ERCSIONADA,
MALDECIRAN A LOS ABUELOS QUE LE FABRICARON UN DESIERTO.
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La situacién actual del aprovechamiento y comercializacién
del recurso forestal no debe continuar y por ello, se recomien-

d'a": . . . . L “ lf‘f_.- A o . ' -

P Co T ' ' - N P

1. Crear un fuerte y eficiente Servicio Forestal Nacional,
teniendo en cuenta las necesidades futuras.

2. Establecer Distritos Forestales auténticos, con miras a
la administracidn, conservacién y fomento de los bosgues.

3. Buscar el surgimiento de una ley que obligue a los muni-
cipios éntrégar al Servi¢ic Forestal Nacional el umorx ciento de
su presupuesto para el establecimients de Bosdues Municipales.

4. Establecer un sistem& de vigilancia més efectivo, tanto
en los centros de produccién como en los retenes.

5. Efectuar seminarios rurales en donde se ensefie y demues—
tre a la-masa campesina, la importancid que tiene el recurso fo-
restal en la economia del pais.

6. Informacifn educativa a los colonos para evitar las que-

‘mag indlementes que en los fltimos 10 afiod ha dcasicnado pérdi-

das del orden de los 60.000.000.000 de peso colombiznos.

7. Mientras se crea el Servieio Foréstal Nacional evitarle
al colono el exceso de papeleo en la obtencién de permisos meno-
ras y domésticos.

8. Que los funcionarios competentes orienten a los campesi~-
nos en la mejor utilizacién y mercadeo de 'los productos fores-
tales. ‘

9. Buscar mayor apfOVechamientd’(ﬁOréentaje)'én los sitios
de explotacidn.

10. Establecer cooperativas madereras con financiacién a me-
diano plazo para explotacidén primaria y a largo plazo para plan-
taciones industriales.

11. Brindarle sequridad a las empresas extractoras y procesa=
doras en la adquisicién de la materia prima a mediano y largo
plazo.
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12. Buscar la diversificacidn de utilizacidén de especies di-
ferentes a las que actualmente se comercializan f&cilmente, re-=-
eurriendo a la diversificacién de lineas de produccién.

13. Establecer precios equitativos de las maderas, déndole
su verdadero racional y justo valor en el mercado, mediante in-
tervencién estatal. Lo o : -

desleal.

14, Regulacxén oficial de preclos para evitar la competenc1a

15 Estandarizac16n o unlformldad de los productos.'

16. Control estadistico eni.los centros de dlstrlbuc16n y: en
los depbsitos, con el fin de obtener -informacidén sobre:

Oscilaciones de los precios. 5
Detectar épocas de escasez

Detectar agotamiento-parcial-de.lasféspecies:-

Procedencia de la madera.

17. Buscar férmulas tendlentes a la ellmlnac1én de Lnterme—
diarios con el fin de: : TR

T a,

Darle al eolono un precio Justo a su fuerza de tra-
hajo, = ' I oo - . :

Bvitar la escasez ficticia

Evitar los monopolios. R

Evitar los precios altos que perjudican al prdductor

y al:consumidor y favorecen al intermediario.

O

O
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Anexo Ndf“I"'i

No. NOmbre'vulgar

Comerciales

1l Abarco

2 Laurel

3  Anime - o
4 Aceituno-
5 Aliso

6 Canalete
7 Caoba -
8 Cedro’

9 Ceiba Toléa-
10 Catxvo !
11 Ebano’ "’
12 -NogaX - "
13 Roble '

14 carreto
15 Amarillo

16 Aguacatillo
17 Amarillo

18 Alma negra
19 Algarrobo
20 Arrayén

21 Ceiba

22 cCagui

23 Cachicamo
24 Caflagquate
25 Castafio

26 Cedro macho
27 Arenillo

28 Carailo

29 Dormildn

Cuadro No. 1

Lista de Especies. Fotéstales

Nombre C1entif1co

i

o

Carlniania pyrlformls
Nectandra sp.
Protium pedicelatum
Humiriastrum :sp.
Alnus jorullensis
Cordia allioddra-
Switennia - mad?ophylla
“‘Cedrela spp.
Bombacop31s qulnata
Virola’ spp. S
Dlospyras sp. '
Juglans sp. *

Quercus sp.
Aspldosperma dugand11
Catosterna’ #lstoni
Persea sp.

Aniba sp.

Swartzia sp.

Prosopis sp.

Myrtus sp.

Ceiba pectandra
Cariocar costarricensis
Callophyllum sp.
Tabebuia sp.

Pachira aquatica
Guarea gp.

Hura crepitans
Protium heptaphyllum
Enterolobium sp.

30 cChingale {Chaquirc} Podocarpus sp.

31 Eucalipto

32 cCaimo

33 Guayacén

34 Coco cabuyo
35 Coco cristal

Eucalyptus sp.
Pouteria caimito
Guaiacum officinalis
Couratari guianensis
Lecythis sp.
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Lecyhidaceaae
Lauraceae
Burseraceae
Humiriaceae
Betulaceae
Boraginaceéae
Meliaceae -
Meliaceae
Bombacaceaee
Miristicaceae
Ebenaceae
Juglandaceae - "
Jagaceae © 7
Apocynaceae
Bombacaceaé
Lauraceae
Lauraceae
Caesalpinaceae
Mimosaceae
Myrtaceae
Bombaceae
Cariocaraceae
Gutiferae
Bignoniaceae
Bombhacaceae
Meliaceae
Euphorbiaceae
Burseraceae
Mimosaceae
Podocarpaceae
Mirtaceae
Sapotaceae
Zigophyllaceae
Lecythidaceae
Lecythidaceae
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Comerciales

36 Guaimarco

37 Guayacén polvillo

38 Hermoso

33 Guayabo
40 Hobo B
41 MArfil
42 Magui

43 Mazabalo
44 Mangle’
45 Oloroso
46 Otobo

47 Perillo
48 Sajo

49 Sande

50 Sapan

51 Saino

52 vVaria piedra
53 Sangre toro

54 cChocho

55 Fresno

56 Leche perra

57 carbonero

Nombre Cientifico

Brosimun sp.

Tabebuia chrysanta. -
Calycophyllum 7
Spondias mombium
Homalium

Macheerium sp.

Carapa qu1anensxs
Rhizophora sp.
Bursera graveolens
Tabebuia rosa-

Couma macrocarpa
Camnosperma panamensis

Brosimum utile
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Familia

Moraccae
Bignociaceae

———— — ——— ——

Rubiaceae ?

Anacardiaceas %

Placoutiaceae
Papillionaceae
Meliaceae
Rizophoraceae
Burseraceae
Bignoniaceae
Apocynaceae -
Anacardiaceae
Moraceae

Clatrotopis’ brachypetala Paplllonaceae

Goupia glabra ;
Triplaris sp.
Virola sebifera
Ormosia sp.

Matayba trianae
Helicostylis tomentosa
Abarema jupumbe

Celastraceae
Polygonaceae -
Myristicaceae
Papilionaceae
Sapindaceae
Moraceae
Mimosaceae

Q



SR U III=-5-1-32

Anexo No. 2 28
' Lista de Productcés Terminados -
P S S e TRt o S R
"~ Bstivas' £ o
Marcos para puertas y ventanas ' .
Formaletas para construcc16n
Correas ' - e
. 'Molduras (varlas)
‘Cajas para empaque :.
Cajas para gaseosas Cd ’ T P
Cartén corrugado
Cartd4n liso
Listén machihembrado”
Parquet  (pisos) - v
Tableros aglomerados-
Muebles en general: .. e
e s o o0 Billas
Mesas
Muebles para radiolas
nlPEE L A A : Muebles para televisores
R (P R . *. -Méesas auxiliares .
P Biffet ' ;
Tocador S DT

S - . Escaparate -~ L . L cofuan
' i : Vitrinas ; S T
Puertas . e ‘ T S O PR A |
‘Ventanas v ‘ R
Papel f{varias clases)
Ceniceros
Pipas
Vasos
Marcos para. cuadros-
Chapas (varias) -~
Triplex SR
"Multlplex (var;as dlmen31ones) AT
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Resumen IV

La presente ponencia trata.gebre la Comercializacidén de Pro-
ductos Forestales en Colombia, haciendo hincapié en los proble-
mas que actualmente afronta el mercadeo de los productos foresta-
les; problemas enfocados desde diversos &ngulos, basados en: la
experiencia de los autores. : , : Do

Se hace un andlisis de la situacidén forestal del pais . en lo
referente al tema especifico, indicando la situacidn geogrédfica
del pais, su densidad de poblacién su clima, la concentracién de
la poblacién, la superficie total y boscosa.

Se indica que Colombia posee seis grandes zonas forestales
que cubren el 45 por ciento de su superficie, es decir
52.000.000 de hectareas que soportan en su mayoria bosque higro-
fitico que contiene mas de 250 especies forestales, las cuales
se dividen en Especies Comerciales y no Comerciales, para lo
cual se da una lista. Se indica adem&s, las zonas oon explota-
cién activa, lo mismo que los centros de distribucién y consumo.

Se hace un estudio tentativo sobre el potencial econémico-
forestal de Colombia gue alcanza 148.40.000 metws cibicos bruto de
madera comercial y 4.981.000.000 metros cidbicos Bruto de madera
total; indicé&ndose la produceién forestal de los dltimos cinco
afios incluyendo el presente; que al analizarla, se encuentre con
un descenso debido probablemente a la nueva legislacidén, al ago-
tamiento parcial de las especies comerciales, a la politica de
créditos para el sector forestal. Se da una lista de las diferen-
tes lineas de produccién empezando con la madera en troza y se
elabora un cuadro que contiene el porcentaje de explotacién de
las principales especies. =

Dentro de la comercializacidn propiamente dicha se estudia
1o referente a los sistemas de aprovechamiento encontréndose una
irracionalidad en el mismo debido a la no utilizacidén de métodos
e instrumentos adecuados. Se analiza la forma de compra de mate-
ria prima, lo mismo que la forma de pago; de igual manera se es-
tudian los problemas en la adquicisién de la materia prima que
cada dia es m&s escasa; entre otras razones por la accién mercan-
tilista de los "intermediarios" que deja poco margen de ganancia
al colono (productor) quien se encuentra supeditado a los capri-
chos del intermediario. Por otro lado no hay que desconocer los
elevados costos de transporte que cada dia aumentan debido por
un lado al mismo proceso inflacionario en el pafs y por otro al
distanciamiento entre los centros de produccidén y los centros de
consumo.
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Se dan informaciones sobre la diné&mica del aprovechamiento,
encontrindose que mas del 90 por ciento de los aserrios aprove-
chan individualmente un escaso 35 por ciento del volumen total,
agravandose la situacidén con los "aserrios humanos" quienes
aprovechan solo un 25 por ciento. Lo anterior sumado a la accidn
mercantilista de los "intermediarios” ha ocasionado un alza en
los precios de los productos que enel caso del abarco ha subido
en las ciudades de Bogoté&, Barranguilla y Monteria durante los
dltimos cinco afios en 117 por ciento, 230 por ciento y 220 por
ciento respectivamente, siendo agravante desde luego, el caso
de Monteria que siendo un centro productor el producto haya au-
mentado tanto. Esto es debido a la "escasez ficticia" creada por
"agentes monopolisticos”.

Se presenta un aparte de discusién y conclusiones en donde
se pone de presente la situacidn actual del pais indicAndose un
consumo de madera per capita de 0.09 metros cidbicos.

También los autores hacen un severo an&lisis sobre las pér-
didas ocasionadas por la destruccidn de bosques por efectos de
colonizacién; al respecto, se calcula que el pais pierde anual-
mente por este concepto: $4,000.000.000.00 valor del recurso
(madera en pié), es decir, $450.000.000.00 por concepto de im-
puesto. Lo anterior nos indica que por desaprovechamiento se
pierde un valor de Produccidén equivalente a $10.000.000.000.00
es decir un 35 por ciento del Presupuesto Nacional.

Finalmente, se dan recomendaciones precisas para evitar los
desajustes econémicos de la comercializacién actual:; siendo de
vital importancia la creacién de un SERVICIO FORESTAL NACIONAL
que corrija las anomalias presentes.





